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programa  d'impuls  de  l'economia  col·laborativa  procomú 


l·C·r·i  sotíiti 
ecològic 
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Formacions  i  tallers  els  dimecres  9-1 2h 


assessorament  assessorament 


rsj 

desembre  Gener 


Dilluns  cnCO  de  16  19h  espai  de  col·laboració 


Suports  especialitzats 

Tutories 

Febrer 

Març 

Abril 

Maig 

Temes 


1-  Cas  de  Som  Mobilitat  &  els  5  pilars  dels  projectes  procomuns 

2-  Proposta  de  Valor 


3-  La  vall  de  la  mort 


mobilitat 


La  cooperativa:  Mobilitat  +sostenible 


r - ; - 

“Lo  missió  de  Som  Mobilitot  és  oferir  serveis  de  mobititot  per 

occeleror  to  tronsició  cop  o  uno  mobititot  +sostenibte.” 

\ _ _ _ 


Caminar  +  Bicicleta 
+  Transport  Public 


Mobilitat  elèctrica 
compartida 


Els  5  pilars  procomuns 


Entorn  social  i 


Entorn  social  i 
ecològic 


Entorn  social  i 
ecològic 


Els  5  pilars  procomuns  -  Som  Mobilitat 


Recursos  que  es  comparteixen  en  obert 


1  -  App  +  ERP  +  Web  +  Altres  eines  digitals 

2-  Trello  Grups  Locals  +  Web  Som  Mobilitat 

3-  Trobada  de  grups  locals  -  Millor  pràctiques 

4-  Basecamp  =  Xarxa  Europea  Coopes  Mobilitat 


Entorn  social  i 
ecològic 


Formació  / 
aprenentatge 


1  -  Autoformació 

2-  Formació  cocreada 

3-  Guies  Tutorials 

4-  Cursos 


Documentació 


1-  Guia  vehicle  elèctric  compartit 

2-  Wiki  interna  equip  tècnic 

3-  Infografies 


Mitjans  de  producció 


1-  Vehicles  elèctrics 

2-  Punts  de  càrrega 

3-  App  +  ERP 

4-  Web  +  Altres  eines  digitals 


Organització  producció 


1-  Per  responsabilitats 

2-  Reunió  ET  setmanal  dilluns 

3-  Reunió  ET  trimestral  focus 

4-  Trobada  grups  locals  anual 

5-  Pla  de  treball  Assemblea  General 


Recursos  que  algú  comparteix 


1-  Intercanvi  aparcaments  &  mobilitat 

2-  Feines  de  neteja  (socis  cuidadors) 

3-  Feines  de  gestió  flota  (cuidadors) 


Col·lectivitzem  software 


1  -App  carsharing  =  Xarxa  europea 
2-  Eines  digitals  =  Xarxa  coopes  CAT 


Entorn  social  i 
ecològic 


1-  Aportació  capital  social  (10  €) 

2-  Compra  de  participacions 

3-  Aportació  voluntària  capital  social 

4-  Finançament  amb  banca  ètica 

5-  Finançament  amb  fabricants  de  VE 


Ingressos 


1-  Vendes  =  Lloguers  vehicles 

2-  Crowdfunding  -  2  Goteo 

3-  Subvencions  públiques 

4-  Donacions  socis 


Cooperativa  de  consumidors  sense  ànim  de  lucre 


1-  Assemblea  General  anual 

2-  Consell  Rector 

3-  Equip  tècnic 


Nivells  organització 


1-  Voluntari 

2-  Recompensat  hores  mobilitat 

3-  Retribuït  (Sou) 


1-  Som  Mobilitat 

2-  Grups  Locals 

3-  Comunitats 

4-  Cuidadors  i  referents 

4-  Socis  i  sòcies 

5-  Socis  i  sòcies  usuàries 

6-  Usuaris 


Proposta  de  valor 


És  el  que  fa  diferent  el  nostre  producte  o  servei.  És  el  fet  diferencial  que  fa  que  les  nostres 
persones  sòcies  apostin  pel  nosaltre  projecte  i  no  pas  per  a  una  altra  projecte. 

Una  bona  proposta  de  valor  ha  de  transmetre: 

1.  Com  el  teu  producte  o  servei  resol  el  problema  o  necessitat  del  teu  client. 

2.  Quins  beneficis  ha  d'esperar  l’usuari  del  teu  servei. 

3.  Per  què  t’ha  d’escollir  a  tu  i  no  a  la  teva  competència.  Quin  és  el  teu  valor  diferencial 


La  vall  de  la  mort 


2. 


Etapes  de  la  vall  de  la  mort 


Important  saber  en  quina  fase  estem  i  com  en  sortirem.  Què  pot  fallar  en  aquest  camí  per  la  Vall  de  la  mort? 


1 .  El  producte  tarda  més  temps  a  desenvolupar-se 

2.  Els  clients  no  compren  el  producte  inicial 

3.  El  model  de  negoci  no  funciona  correctament 


Si  passa  el  temps  i  no  traccionem  ens  quedarem 
sense  diners  ni  energia  per  continuar  el  negoci. 


1.  Create 


3.  Morcli 


2.  lielease 


11  maneres  de  superar  la  vall  de  la  mort 

1 Acumular  recursos  abans  de  començar. 

2. -  Conservar  la  teva  feina  fins  que  arribin  els  ingressos 

3. -  Demanar  fons  als  socis,  clients,  amics  i  familiars. 

4. -  Fer  un  crowdfunding. 

5. -  Acudir  als  premis  o  ajudes  per  a  emprenedors  i  empreses  socials. 

6. -  Obtenir  un  préstec  o  una  línea  de  crèdit. 

7. -  Anar  a  una  incubadora  d'empreses. 

8. -  Bescanviar  serveis  per  serveis. 

9. -  Fer  acords  comercials  amb  distribuïdors  o  beneficiaris. 

10. -  Buscar  el  compromís  d'un  gran  client. 

11. -  Treballar  pels  primers  clients  (format  consultoria). 


Moltes  gràcies! 


Ricard  Jornet 

ricard·iornet@sommobilitat.cooD 

@jornet 

639766881 


Model  de  sostenibilitat  procomú 


Llicènda 

BY 

JJJJ.  Recursos  que  es 
by^c-sí  comparteixen  en  obert 

BY-ND  ff** 

BY-NC-NO  Contln9uls 

Disserys/Plànols 


Entorn  social  i 
ecològic 


Recursos  que  algú 
comparteix  (com) 

Físics 

Continguts 

Dissenys/Plànols 

Software 

Hardware 


Formats  estàndard 


Accés 

Exhibidó/Comunicaciò  pública 
gratuïta/pagament 
Repositori  obert 
Restringit a  un  grup/persona 


Entorn  social 
ecològic 


Mitjans  de  producció 

Taller 
Maquinària 
Software 
Repositori  digital 


Oberta/Tancada 

Pots  incorporar-te  a  la  producció 
lliurement? 

Tens  tot  el  necessari? 


Ingressos 

Venda  producte/serveis  a  merat 

Comissió 

Publicitat 

Subvenció  pública 

Premi 

Mecenaige/MIcromecenatge 

Donacions 

Accés  a  recursos 

Aportacions  en  espècie 
Recu  rsos  trobats/recuperats 
Optimització  recursos  'ganduls* 
Okupadó/Apropiació/ColTectivització 


Entorn  social  i 
ecològic 


Organització  producció 

Per  tasques 
Per  parts 

Per  àmbits/grups/departaments 
Per  fites/objectius 
Hackaton/Jornada  de  treball 


Entorn  social  i 
ecològic 


Forma  organitzativa 

Grup  informal  (sense  entitat  legal) 

Autònom/s 

Associació/Federació 

Cooperativa  de  treball/consum/serveis 

Empresa  mercantil  (sl/sa) 

Fundació  privada 
Administració  pública 
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